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Fundado en 1906, Leitat es un centro tecnolégico cuya misién es gestionar tecnologias para crear
y transferir valor social, medioambiental, econdmico e industrial sostenible a empresas y entidades
mediante la |+D+i. Leitat trabaja en mas de 45 paises y desarrolla mas de 215 proyectos anuales
en los &mbitos de la economia circular, la biotecnologia, la bioeconomia, la salud, los materiales
avanzados, la quimica industrial, las energias renovables y los nuevos procesos productivos. Leitat
tiene un fuerte compromiso con sus mas de 1500 clientes.

Actualmente buscamos un Business Development Manager (BDM) para el sector Agroalimentario.
Esta persona trabajara estrechamente con los investigadores en la definicién de la estrategia del
centro, promovera las capacidades de Leitat y liderara la actividad comercial en el sector. Buscamos
una persona que pueda aportar profesionalidad, positividad, honestidad, integridad, innovacion y
resiliencia. Esta persona estara ubicada en Lleida.

Funciones principales:

- Captacién de nuevos clientes.

- Generacion e identificacion de ideas y oportunidades de negocio.

- Busqueda de socios para construir consorcios.

- Liderazgo y coordinacion de la promocién en el &mbito agroalimentario.

- Liderazgo y gestién de oportunidades generadas y ofertas de mercado privado.

- Elaboracién y revision de presupuestos.

- Establecer y mantener una fuerte relacion con los key players sectoriales.

- Representacién de Leitat y participacion en Plataformas Tecnoldgicas, jornadas y eventos
sectoriales.

- Representacion de Leitat en Lleida.

Formacién:
MsC en ciencias, ingenierias, econdémicas y/o empresariales y especialista en el campo:

Agroalimentacion, Ciencias Ambientales, Biologia, Biotecnologia, Quimica, Ingenieria Quimica,
Ingenieria industrial o similares. PhD valorable.

Experiencia:

- Experiencia en consultoria, investigacion, gestién de proyectos o posiciones comerciales.
- Experiencia en venta de proyectos de investigacion o innovacion

Competencias:

- Excelentes habilidades interpersonales y de comunicacion.

- Trabajo en equipo y liderazgo.

- Capacidad para trabajar bajo presién y con plazos ajustados.

- Capacidad para trabajar de forma independiente y en equipo.

- Alta motivacion y disciplina.

- Excelente capacidad de redaccion para escribir propuestas de alta calidad.



Idiomas:

Castellano e inglés. Catalan valorable.
Software:

MS Office, Microsoft 365, HubSpot, SAP.
Ofrecemos:

Incorporacion inmediata

Contrato Indefinido

Salario segun valia

Jornada flexible

Ubicacién: Lleida

*Por favor incluya su carta de presentacion.

Solicitar



https://acondicionamiento.wufoo.com/forms/z40nnav1mdb1jl
https://acondicionamiento.wufoo.com/forms/z40nnav1mdb1jl

